Alior Bank S.A.
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Kluczowe kwestie 1/2

» Rekordowe przychody Banku (2 950 min PLN) za trzy kwartaty 2018 r. - wzrost 0 9% r./r.

*  Wynik odsetkowy za trzy kwartaty 2018 r. na poziomie 2 281 min PLN - wzrost o 7,9% r/r.
Wzrost wyniku odsetkowego kw./kw. (781 min PLN vs 763 min PLN) oraz marzy odsetkowe] NIM
kw./kw. (4,64% vs 4,58%).

«  Wzrost wyniku netto za trzy kwartaty roku o ponad 56% r/r. (533 min PLN vs 340 min PLN).
Wynik netto za 3kw!18 zgodny z konsensusem (173 min PLN vs 171 min PLN).

* ROE po trzech kwartatach 2018 r. (11,5%) wyzsze 0 4,4 p.p. vs. ROE po 3 kwartale 2017 .
(ROE za 3 kwartat 2018 r.: 10,7%).

« Dalsza konsekwentna zmiana struktury portfela kredytowego zgodnie ze strategig. Utrzymujaca sie
wysoka nowa sprzedaz w strategicznych segmentach pozyczki gotowkowej (+1,8 mld PLN),
leasingu (+0,7 mld PLN) oraz mikroprzedsiebiorstw (+0,6 mld PLN).

*  Wskaznik CoR za 9 miesiecy 2018 r. na poziomie zgodnym z przewidywaniami - 1,8%.



Kluczowe kwestie 2/2

Istotne rozszerzenie wspoOtpracy z BGK  skutkujgce  wzrostem udziatu gwarangi w  segmencie
mikroprzedsiebiorstw (do okoto 75% w nowej sprzedazy) pozwala na znaczne polepszenie jakosci aktywow
oraz dalszg optymalizacje wspotczynnikow kapitatowych.

Wzrost wolumenu kredytow brutto za trzy kwartaty 2018 r. na poziomie 4,0 mld PLN (wzrost wolumenu
kredytow brutto w 3kw/18 — 1,0 mld PLN). Perspektywa osiggniecia przynajmniej 55 mld PLN wzrostu
w catym 2018 r. podtrzymana (spodziewany znacznie szybszy wzrost w 4kw'18).

Koszty dziatania za 3 kwartaty 2018 r. na poziomie 1,3 mld PLN — spadek o 7,5% r./r.

Stabilna pozycja kapitatowa: wskaznik T1—-12,1%, TCR —15,3%.



Nagrody i wyrdznienia otrzymane w 3kw.18 potwierdzaja wysoka jakosc oferty i obstugi

1. migjsce w kategorii ,Offering Innovation” za Konto Jakze Osobiste

1. miejsce w rankingu ,Bank przyjazny dla firmy”

1. migjsce w rankingu ,Bank rekomendowany firmie”

1. miejsce w rankingach ,Bankowos¢ tradycyjna” oraz ,Bankowos¢ internetowa”

2. miejsce w rankingu ,Bankowos$¢ hipoteczna”

przyjazny bank
Newsweeka

1. miejsce w kategorii ,Bankowos$¢ i finanse”




Kluczowe wskazniki finansowe

Wskaznik NIM* Wskaznik C/I1*

Tkw."18 2kw.'18 3kw."18 Tkw"18 2kw'18 3kw'18

Wskaznik CoR* Wskaznik ROE*

kw18 2kw'18 3kw'18

Tkw'18 2kw'18 3kw."18

*ujecie YTD



Zmiana struktury kredytéw zgodna ze strategia

Struktura portfela kredytowego [%]

Pozyczki
gotowkowe

Segment
detaliczny

Kredyty
hipoteczne

Pozostate

Duze

Segment érednie

biznesowy ot
are

Mikro
Leasing

2016 2017 3 kw18 Cel 2020



Dalszy wzrost wolumenow kredytowych w strategicznych segmentach

Nowa sprzedaz mikro* [mid PLN] Nowa sprzedaz leasingu* [mld PLN] Nowa sprzedaz pozyczki [mid PLN]

0,75 0,74 0,78
0,60 0,61 0,67

1 kw."18 2 kw."18 3kw."18 1 kw."18 2 kw."18 3kw.'18 Tkw'18 2kw."18 3kw'18

*Dane prezentowane w ujeciu zarzadczym



Dynamicznie rosngcy udziat gwarancji BGK w portfelu kredytowym mikro prowadzi
do szybkiego wzrostu pokrycia zabezpieczeniem

Udziat portfela z gwarancjami BGK w catym portfelu mikro Udziat nowej sprzedazy z gwarancjami BGK w portfelu mikro

79%

77%

B czeéé portfel jami ¢ portfela b i
CzeC portiela z gwarangami - czesc portiela bez giarang sty-18  ut-18 mar-18 kwi-18 maj18 cze-18 lip-18  sie-18  wrz-18
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Kluczowe elementy strategii Cyfrowego Buntownika

Bedziemy ciggle dopasowywac nasze produkty i ustugi do zmieniajgcych sie
potrzeb Klientdw, aby pomagac im w codziennym zyciu i rozwigzywac ich problemy.

Przeprowadzimy naszych Klientow przez rewolucje technologiczng w bankowosci
w sposob bezpieczny i przyjazny, wykorzystujgc dostepne technologie, najnowsze
osiggniecia i trendy.

Bedziemy dalej budowac otwarte modele biznesowe, oparte na partnerstwach
I na innowacyjnych modelach wspotpracy.

11



Segment Klienta Indywidualnego: rosnaca liczba klientow i sprzedazy produktow relacyjnych

Wzrost liczby klientow Sprzedaz produktow relacyjnych
[liczba klientow Kl w min] [sprzedaz ROR w tys. sztuk]
47,8
3,99
3’90 i l 38’5 37’2 I_
| kw. 2018 Il kw. 2018 Il kw. 2018 | kw. 2018 Il kw. 2018 Il kw. 2018
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Segment Klienta Indywidualnego: rosnacy udziat kont oszczednosciowych i rozwoj procesow
zdalnych w pozyczce gotowkowej

Wzrost salda rachunkéw oszczednosciowych Sprzedaz pozyczki w procesach zdalnych
[saldo rachunkow oszczednosciowych w mid PLN] [sprzedaz pozyczki gotéwkowej w procesach zdalnych w min PLN]
14,6 277
253
] .

| kw. 2018 Il kw. 2018 1 kw. 2018 | kw. 2018 Il kw. 2018 Il kw. 2018
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Segment Klienta Biznesowego: rosngcy udziat kredytow biznesowych w procesach
automatycznych i nowych klientow pozyskiwanych online

Zautomatyzowane procesy kredytowe Nowi klienci pozyskani online
[limit Nowa Sprzedaz w min PLN] [nowe rachunki]
Udziat w catej sprzedazy KB [%] Udziat w catej akwizycji KB [%]
998
i H_ _I l
1 kw18 2 kw18 3 kw18 1 kw18 2 kw18 3 kw18
» Automatyzacja decyzji kredytowych do 2 min * Nowy Rachunek 4x4 » Karta kredytowa w partnerstwie z Lotos
PLN w Matych Firmach * Apple Pay dla kart firmowych » Karta Wielowalutowa
* Rozszerzenie finansowania inwestycyjnego * Proces sprzedazy kredytéw na tablecie  Automatyzadja decyzji kredytowych do 1 min
w Pakiecie Kredytowym Mikro do 600 tys. PLN . Zafirmowani.pl : PLN w sektorze rolno-spozywczym
+ Zdalna akwizyq’a nowych Klientow — wirtualny * Integracja z baza CEIDG/ * Whniosek kredytowy online
Doradca i potaczenie z CEIDG REGON * Podwyzszenie kwot oferty pre-approved

* Wdrozenie COSME
w kanale posrednikow

Mikrofaktoring
*  Windykaga online

el
CARDHOLDER /
NAME




Fabryka robotow umozliwi dalszg automatyzacje i wzrost efektywnosci proceséw

118 procesow zrobotyzowanych w Banku

Operacje | Back-office

ROZWOJ | TRANSFORMACJE BIZNESU BEDZIE WSPIERALA
ROBOTYZACJA PROCESOW W OBSZARZE OPERACJI |
BACK-OFFICE

L=,
i

i

‘ 300-400 - ticzba F1e

08/2017 moziiwa do redukcji

& 0§ 0 =

1142 procesy 118 1o liczba processm 3 Iata sa potrzebne na peine
r wer pod katsm yeh do wdrazeni i robotow do

@rnes Centrali uiyeia robotéw, optymalizac i rebotéw zidentyfikowanych proceséw
oCR oraz realizacie korzysci

»  Weryfikacja procesow kredytowych Kl
» Procesy reklamacyjne
« Procesy windykacyjne

Uruchomienie ,FABRYKI ROBOTOW"

* 33 procesy juz wdrozone

* Kolgjne 21 procesow w kolejce
do wdrozenia w 4 kw!18

» Kazdy proces pozwala na uwolnienie
zasobow na srednim poziomie 1,5-2
FTE. Docelowe oszczednosci w 2020
to ~20 min PLN.

* Dwie platformy, w oparciu o ktore
wykonywana jest robotyzacja:

- Blueprism (ww. 54 procesy)

- NICE (platforma dla procesow
w call center)
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RBL_START - pierwsza edycja programu akceleracyjnego Alior Banku

RBL_START

—

12/09

Hello Day Warsztaty z ekspertami

Testowanie rozwigzan na
platformie Sandbox API

Praca indywidualna z
mentorami biznesowymi

Wspétpraca z
Innovation Hub KNF

London Bootcamp

Spotkania z inwestorami

Badania/testy rozwigzan
klientami (PoC
6/12 z kli i( )

Demo Day

Investsuie Albusters
) Spendee { :

[€jPayPo Blockey

NEXT GEMN FAMILY BANKIMNG

& GPW

Google Cloud adWws == Microsoft .

mastercard.

&
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Open banking — portal dla deweloperow

W pierwszej kolejnosci dostep do  piaskownicy

otrzymali uczestnicy programu akceleracyjnego

Dostep do informacji o rachunku

Inicjowanie ptatnosci

RBL_START

W 2019 r. zamierzamy udostepni¢ kilkanascie nowych

produktow  API

wraz z tzw.

ustugami

Premium

(np. wymiana walut, uwierzytelnienie jako ustuga)

Portal dla deweloperow i Sandbox

Developer

API Catalogue

How it works

Become a Digital Disruptor

with Alior Bank

Your ideas may change the world of banking.

Let us help you make it happen.

Featured APIs at your disposal

Accounts

Planning on using account information and
transaction history to deliver great user

experience and new ways to manage money?
The Accounts API will help you build and test

your solution.

Overview

View API Catalogue >

Support Login

Payments

Would adding a payment initiation service
enhance the user experience and functionality
p? Ti r Payment APl and see
with your solution.

Overview

https://developer.aliorbank.pl

S
2
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Konsekwentny rozwoj platformy kredytowej Bancovo w 3 kw. 2018

Sukcesywne poszerzenie oferty- rozpoczecie wspotpracy z 3 kolejnymi Partnerami w 3 kw."18,
obecnie 9 instytucji finansowych wspotpracujgcych z Bancovo, plan: 11-12 do konca 2018 r.

Wdrozenie pierwszej w Polsce bezptatnej ustugi ,,check your score” we wspotpracy z BIK wspierane
dziataniami PR.

Bancovo gotowe do skalowania dziatalnosci poprzez kampanie ATL.

Bancovo docenione w branzy - nominacje w 2 kategoriach Banking Technology Awards 2018 r.

BANCOVO. swomu sawotsamsex  osacovo

POZYCZAJ Z GROWA

lle chcesz pozyczyé?

Wybierz i wez
najlepszy kredyt ) 7000 -

gotowkowy

Nawet 200 000 zt na3 lata

banking~ >
technology/””-

P - W W e - Siade - e

=

Nie szukasz jeszcze kredytu lub pozyczki, POWERED BY
m a jestes ciekawy swojej oceny kredytowej? BANcovo
Bumo Ineoruac Keroviowty sprawdzisz ja za darmo!

18



Pierwsza inwestycja w fintech -quPo

Atrakcyjny model biznesowy i rosnacy rynek docelowy

» Odroczone ptatnosci: ,, - .
Atrakcyjna opcja zaréwno z perspektywy klienta, jak i sklepu. A I = = = = [ E

* Nisza na rynku polskim; Metoda cieszaca sie duzg
popularnoscig na catym Swiecie (np. Klarna).

* Model o relatywnie niskim ryzyku z szybka rotacja kapitatu Wybor Wybor Weryfikacja
i potencjatem do budowania skali. § towaru metody ptatnosci tozsamosci

Wspotpraca z Alior Bank

* Alior Banku i PayPo zaoferuje dla eCommerce unikalne,
adaptacyjne wobec Klienta rozwigzanie ptatnosci odroczonej, ,
taczac doswiadczenie Banku oraz szybkosc i elastycznos¢ A N = = = [
fintech'u. :
* Nowe procesy i produkty otworzag dotagd mato eksploatowane
obszary rynku jak np. fast fashion.
* Alior bedzie osiggac synergie ze wspotpracy z PayPo sprzedajac
produkty bankowe dla nowo-pozyskanych przez PayPo klientow.
« Runda inwestycyjna ma zapewni¢ PayPo dalszy, dynamiczny
wzrost oraz rozwéj produktu. ; ;
* Objecie 20% udziatéw za ~1 min EUR.

Ptatnos¢ w ciggu Oczekiwanie Kod
21dni /4 ratach dostawy sms

19
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Dekompozycja wyniku netto 3 kw.18 (mIn PLN)

kwartat [min PLN]

982

Wynik handlowy

Wynik z optat i prowizji

Wynik odsetkowy

-6

Pozostate przychody . . ' .
Przychody razem  Koszty dziatania grupy — Wynik z odpisow

Podatek bankowy

Podatek dochodowy

Zysk netto

21



Rachunek zyskow i strat — podstawowe dane

min PLN

Wynik z tytutu odsetek
Wynik z tytutu optat i prowizji
Wynik handlowy

Wynik z tytutu zaprzestania ujmowania aktywow
i zobowigzan niewycenianych do wartosci
godziwej przez rachunek zyskéw i strat

Wynik z tytutu pozostatych przychodow
i kosztéw operacyjnych

Koszty dziatania banku
Wynik z odpisow

Podatek bankowy

Zysk przed opodatkowaniem
Podatek dochodowy

Zysk netto

3 kw. 2018
781
107
100

10

-15
-411
=271
-52
248
-75
173

2 kw. 2018
763
105
108

20

-430

-242
-53
273
77
196

zm. kw./kw. (%)

2,5
11

-7,0

-50,5

-581,0

4.4
11,9
14
-9,2
-3,3

-11,6

zm. kw./kw. (min PLN)

18,9

1,2

-7,6

-9.9

-18,5

19

-29

-25

-23

22



Wolumeny i wskazniki

min PLN
Kredyty
Depozyty
Kapitat wiasny

Aktywa razem

% (kwartalne annualizowane)
ROE

ROA

c/l

CoR

L/D

NPL

NPL wskaznik pokrycia

TCR

TIER 1

30.09.2018
53 505
60 099

6 494
71371

3 kw. 2018
10,7
1,0
419
-19
89,0
11,3
52,1
15,3
12,

31.12.2017
51267
57 657

6 691
69 516

2 kw. 2018

12,6
11

43,1
1,7
88,3
10,8
51,6
15,4
12,2

zm. (min PLN)
2238
2 442
-197
1855

zm. kw./kw. (p.p.)
-1,9
-0,1
-1,2
-0,1
0,7
0,5
0,5
-0,2
-0,1

zm. (%)
4,4
4,2
2,9
2,7

zm. kw./kw. (%)
-15,1
-13,1
-2,8
8,4
0,8
4,6
1,0
-1,
-0,5

23



Depozyty — wzrost depozytow biezacych w obu segmentach (mid PLN)

Bank
kredyty/depozyty = 89,0%

Segment detaliczny

kredyty/depozyty= 70,6% j

Segment biznesowy
kredyty/depozyty= 128,4%

36,6

31.12.2017

211

. o5

Depozyty terminowe,
emisje wtasne, pozostate

31.12.2017

+1'7o B Depozyty biezace
| (+4,3%) l
39,3 40,9
~.
30.06.2018 30.09.2018
-1,2

‘ (-6,0%) '
20,4 19,2

. o

30.06.2018 30.09.2018

24



Stabilizacja ptynnosci podstawa dla poprawy NIM

Wskaznik LCR

31.12.2017 31.03.2018 30.06.2018 30.09.2018

Koszt finansowania*

1,22% 1,22 % 1,20 %

1,15% 1,18%

3 kw17 4 kw17 1kw!18 2 kw18 3 kw18

Wszystkie dane zaprezentowane za okresy kwartalne.
*Koszt finansowania: koszt odsetkowy z wytgczeniem kosztu dot. transakgji pochodnych / zobowigzania odsetkowe (depozyty, obligacje, obligacje podporzadkowane, bankowe papiery wartosciowe)

25



Wspotczynniki kapitatowe na bezpiecznym poziomie >100 bps powyzej minimum
regulacyjnego

Tier 1 Wspotczynnik wyptacalnosci

15,4% 15,3%

o o Minimum
12,2% (PAV P a0 sy = F e regulacyjne

13,13%

30.06.2018 30.09.2018 30.06.2018 30.09.2018

26



Dochodowosc¢

NIM*
Tkw'18 2kw'18 3kw'18
CoR*
1 kw18 2 kw18 3 kw/18
-1,8% -1,7% -1,8%
NIM - CoR*

*ujecie YTD

Tkw'18

2kw'18

3kw'18

27



Dekompozycja wyniku z tytutu optat i prowizji (min PLN)

Wynik z tytutu optat i prowizji

Przychody z tytutu optat i prowizji

Koszty z tytutu optat i prowizji

+1,2
(+1,1%) 1
bancassurance
105 107 obstuga kart ptatniczych
i kredytowych
prowizje maklerskie
+11,6 optaty zwigzane z ROR,
(+5,8%) 1 kredytami oraz przelewami
200 211
15,3 22,8
62,4 65,6
2 kw18 3 kw18
-10,5
(+11,1%) 1
-94,4

-104,9
28



Struktura portfela kredytowego (mld PLN)

[wartosci netto]

Pozostate

Kredyty inwestycyjne

Kredyty operacyjne

Kredyty consumer finance

Kredyty na nieruchomosci
mieszkaniowe

Kredyty konsumpcyjne

52,7
3.8

8.4

2 kw!18

Segment
biznesowy
45,8%

Segment
detaliczny
54,2%

53,5
4,4

8.3

3 kw!18

Segment
biznesowy
46,0%

Segment
detaliczny
54,0%

29



Gtowne wskazniki ryzyka kredytowego $rednia rynkowa

Segment biznesowy Segment detaliczny Kredyty hipoteczne
Wskaznik NPL

! —@—

I_ +0,6 _l

|___ +0,1 ___l

8.9 11,2 2,7

30.06.2018 30.09.2018 30.06.2018 bez  30.09.2018 bez cze 18 wrz 18 cze 18 wrz 18
OZE* OZE*

Wskaznik pokrycia

35,7% 56
30.06.2018 30.09.2018 30.06.2018 bez  30.09.2018 bez cze 18 wrz 18 cze 18 wrz 18
OZE* OZE*
Portfel kredytowy - struktura (%) Segment biznesowy Segment detaliczny Kredyty hipoteczne
Alior Bank 458 36,5 17,7
Sektor bankowy** 34,5 26,8 38,7
30

*Wskazniki (na koniec sierpnia 2018) obliczone na podstawie danych o naleznosciach sektorowych publikowanych przez Narodowy Bank Polski.
**W przypadku sektora naleznosci dla przedsiebiorstw nie zawierajg jednostek budzetowych. Segment detaliczny to portfel klientow detalicznych pomniejszony o kredyty mieszkaniowe.
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@ Utrzymanie perspektyw na 2018 r.

Wykonanie Cele strategiczne
Il kw.18 YTD Repe i 2010 2020
L 4,6% 4,6% 45%
marza odsetkowa netto
C/I* 5 9 0
koszty/dochody i AT e
k CoR 1,8% 18% 17%
oszty ryzyka
UL Rl 4,0 mid PLN 5,5 - 6,0 mid PLN 5,0 - 6,0 mid PLN

kredytow brutto**

*Wskaznik koszty do dochody (C/I): licznik — koszty dziatania grupy (bez podatku bankowego); mianownik — przychody (wynik z tytutu odsetek, wynik z tytutu optat i prowizj,

wynik na instrumentach wycenianych do wartosci godziwej przez rachunek zyskéw i strat i wynik z rewaluacji, wynik zrealizowany na pozostatych instrumentach finansowych, wynik z tytutu zaprzestania
ujmowania aktywow i zobowigzan niewycenianych do wartosci godziwej przez rachunek zyskéw i strat, wynik z tytutu pozostatych przychodow i kosztow operacyjnych, przychody z tytutu dywidend).
**Bez uwzglednienia odpiséw, sprzedazy NPL, transakcji Buy-Sell-Back i sekurytyzacji, ale z uwzglednieniem amortyzacji portfela
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Perspektywy makroekonomiczne

Wzrost PKB (% r/r)

3,8
3,3
2,9

2014 2015 2016 2017 2018P

4,9

4,6

Stopa referencyjna NBP (%)

2.0 15 15 15 15
2014 2015 2016 2017 2018P

na koniec okresu

Zrédho: Biuro Prognoz Makroekonomicznych PZU (14 wrzesnia 2018 r.)

Inflacja (CPI % r/r)

0,0
. -0,6
-0,9
2014 2015 2016 2017 2018P

Sredniorocznie

Stopa bezrobocia (%)

11,4
9,7
8,2
6,6
59
2014 2015 2016 2017 2018P

na koniec okresu 34



Rachunek zyskow i strat

min PLN
Przychody z tytutu odsetek*
Koszty z tytutu odsetek
Wynik z tytutu odsetek
Przychody z tytutu prowizji i optat
Koszty z tytutu prowizji i optat
Wynik z tytutu prowizji i optat
Wynik na instrumentach wycenianych do wartosci godziwej
przez rachunek zyskow i strat i wynik z rewaluacji

Wynik z tytutu zaprzestania ujmowania aktywow i zobowigzan
niewycenianych do wartosci godziwej przez rachunek zyskow i strat

Pozostate przychody operacyjne

Pozostate koszty operacyjne

Wynik z tytutu pozostatych przychodéw i kosztow operacyjnych
Koszty dziatania banku

Wynik z odpiséw aktualizujgcych z tytutu utraty wartosci i rezerw
Podatek bankowy

Zysk brutto

Podatek dochodowy

Zysk netto

Zysk netto przypadajacy akcjonariuszom jednostki dominujacej

*Przychody z tytutu odsetek z uwzglednieniem przychodéw o podobnym charakterze

3 kw. 2018
995
=214
781
2N
-105
107

100

10

20
-36
-15
-4M
=211
-52
248
=75
173
173

2 kw. 2018
991
-228
763
200
-94
105

108

20

24
21
3
-430
-242
-53
273
77
196
196
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Bilans

min PLN

Kasa i srodki w banku centralnym

Aktywa finansowe

Pochodne instrumenty zabezpieczajace

Naleznosci od bankow

Naleznosci od klientéw

Aktywa stanowigce zabezpieczenie zobowigzan

Rzeczowe aktywa trwate

Wartosci niematerialne

Aktywa z tytutu podatku dochodowego
Odroczone

Pozostate aktywa

Aktywa razem

Zobowigzania wobec bankow

Zobowigzania wobec klientéw

Zobowigzania finansowe

Pochodne instrumenty zabezpieczajgce

Rezerwy

Pozostate zobowigzania

Zobowigzania z tytutu podatku dochodowego
Biezgce

Zobowiazania podporzadkowane

Zobowigzania, razem

Kapitat wtasny

Kapitat wiasny (przypisany akcjonariuszom jednostki dominujacej)

Kapitat akcyjny

Kapitat zapasowy

Kapitat z aktualizacji wyceny

Pozostate kapitaty rezerwowe

Niepodzielony wynik z lat ubiegtych

Zysk biezacego roku
Zobowigzania i kapitaty razem

30 wrz'18

2189
12122
52
844
53 505
342
452
546
919
919
400
7137

646
60 099
515
4
197
1300
191
190
1926
64 877
6 494
6 494
1305
5385
47
174
-950
533
71371

31 gru'17
965
13 643
88
902
51267
409
476
549
592
592
626
69 516

892
57 657
436
5
90
1694
136
135
1915
62 825
6 691
6 690
1293
4 820
14
184
-93
471
69 516
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Nowa sprzedaz kredytow

Kredyty detaliczne (nowa sprzedaz kwartalna)

Pozostate

2720 2994 2 832 2 878 2928

37 35 39 49 63
3( . Pozyczki konsumenckie

Kredyty hipoteczne

2441

09.2017 12.2017 03.2018 06.2018 09.2018

Kredyty dla przedsiebiorstw (nowa sprzedaz kwartalna)

4 477 4 327 Pozostate
3160 3166 3030 Kredyty inwestycyjne
. Kredyty obrotowe
1852 - 1888 2k 1826
09.2017/ 12.2017 03.2018 06.2018 09.2018

Nowa sprzedaz rozumiana jako kazdy nowo otwarty rachunek kredytowy/limit kredytowy. Odnowienia uwzgl. w sprzedazy kredytow dla przedsiebiorstw.

Pozostate kredyty detaliczne: kredyty na zakup papieréw wartosciowych, karty kredytowe, pozostate kredyty hipoteczne. 37
Pozostate kredyty dla przedsiebiorstw m.in.: inne naleznosci oraz faktoring.

Dane zarzadcze w ujeciu jednostkowym



Akcjonariat Alior Banku

Najwiekszy free float wsrod polskich instytucji finansowych

Pozostali Akcjonariusze
49,33%

BlackRock Inc

*Na podstawie liczby akcji zarejestrowanych na ZWZ zwotanym na 22 czerwca 2018 r. oraz zawiadomien otrzymanych od akcjonariuszy

Nationale-Nederlanden OFE
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Liczba klientow Alior Banku (tys.)

] 3 980 4071 4125 I—

3kw."17 4kw."17 Tkw."18 2kw."18 3kw."18
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Alior Bank Grupa - zatrudnienie

8 905 v

8477 8 345 8 401 8248

3kw."17 Akw."17 Tkw."18 2kw.'18 3kw."18

Spotki zalezne
40



Oddziaty Alior Banku

Liczba oddziatéw

914

Oddziaty wtasne

Agencje

3kw."17

905

dkw."17

883

Tkw."18

874

2kw."18

864

3kw."18
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Zastrzezenie

Niniejsze dane zostaty przygotowane przez Alior Bank S.A. (,Bank") wytacznie na uzytek Prezentacji. Wszelkie dane mogace
stanowi¢ prognoze dotyczacg przysztych wynikdw ekonomiczno-finansowych Spotki, zawarte w niniejszej prezentadji.
przygotowane zostaty na podstawie skonsolidowanego sprawozdania finansowego Banku za Il kwartat 2018 r. Bank nie ponosi
odpowiedzialnosci za wykorzystanie przedstawionych informacji.

Rozpowszechnianie ninigjszego dokumentu w niektérych krajach moze podlegac ograniczeniom prawnym. Niniejszy dokument nie
moze by¢ uzywany do, lub w zwigzku z, ani stanowi¢ oferty sprzedazy, ani nabycia jakichkolwiek papierow wartosciowych lub
innych instrumentow finansowych Banku w jakiejkolwiek jurysdykcji, w ktorej taka oferta bytaby sprzeczna z prawem.

Osoby bedace w posiadaniu tego dokumentu obowigzane sg do wzajemnego informowania sie oraz przestrzegania powyzszych
ograniczen. Kazde zaniedbanie tych ograniczen moze stanowi¢ naruszenie prawa. Informacje zawarte w ninigjszej prezentadji
nie powinny byc traktowane ani jako jawne, ani ukryte o$wiadczenie lub os$wiadczenia przekazywane przez Bank lub osoby
dziatajgce w imieniu Banku.

Ponadto, ani Bank, ani osoby dziatajace w imieniu Banku nie ponoszg jakigjkolwiek odpowiedzialnosci za jakiekolwiek szkody, ktore
moga powstac w wyniku zaniedbania lub z innych przyczyn, w zwigzku z wykorzystaniem ninigjszej Prezentacji lub jakichkolwiek
informacji w niej zawartych, ani za szkody, ktére mogg powsta¢ w inny sposdb w zwigzku z informacjami stanowigcymi czes¢
niniejszej Prezentadji.
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Kontakt

W przypadku pytan prosimy o kierowanie ich na adres:
relacje.inwestorskie@alior.pl

+48 22 417 3860

Dyrektor IR:
Piotr Bystrzanowski

piotr.bystrzanowski@alior.pl
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